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Мощное программное обеспечение � 

это повышение конкурентоспособности Вашей компании! 
ICASAGroup - это группа частных компаний, использующих IС технологии. Штаб-

квартира находится в Бельгии. 

ICASAGroup предоставляет различные услуги в области IС технологий, начиная от 
сферы бизнеса и ICT консалтинговых услуг по аутсорсингу до управления инфраструктурой 
организации и заказных разработок. Вместе со 100 высококвалифицированными и опытными 
инженерами различных дочерний компаний, ICASAGroup реализует как стандартные 
инструменты управления компаниями (например, IRP - Интегрированная система управления 
предприятием или Business Intelligence - сбор, обработка и анализ деловой информации), так и 
собственные продукты в нефтехимической и медицинской промышленности. 

Услуги и решения ICASA ICT были впервые созданы в 1990 году. В 2008 году LSA Delta 
была последней компанией, добавленной в группу после ее приобретения. LSA Delta имела 
многолетние традиции в работе с нефтехимической отраслью и хорошо зарекомендовавший 
себя список первоклассных продуктов и услуг. 

Покупателями ICASAGroup в различных секторах бизнеса являются: 30 больниц в Бель-
гии, международные и всемирные организации, такие как Harte Hanks, Nike, Tenneco 
Automotive, Bosal, национальные игроки, как KVLV, Cipal, SWF и клиенты в нефтехимической 
отрасли: Esso, Total, Texaco, Gulf, Oeral, Smeets Geelen, Van Raak для бункеровки, 
складирования, распределения и управления АЗС. 

 XPETRO является инструментом управления для 
дистрибьюторов топлива. Она содержит модули с такими функциями как: закупки, продажи, 
логистика, управление станциями, управление с помощью карт, финансовый контроль, 
оперативное управление и управление информацией. Пакет XPETRO согласовывает различные 
внешние модули и лучшие на рынке приложения (например, для оптимальной маршрутизации 
транспорта) с использованием стандартных интерфейсов APIs, таким образом, обеспечивая 
полную гибкость и открытость для своих клиентов. 

За 20 лет существования в качестве средства управления для дистрибьюторов 
нефтехимических продуктов, XPETRO растет и развивается, а в Бельгии и Люксембурге 
является продуктом выбора для более, чем 70% компаний в соответствующем секторе. Теперь 
мы готовы экспортировать наш продукт и в другие страны. 

XPETRO предлагается в облегченной версии LIGHT для небольших компаний в режиме 
ASP. Крупные компании с большим количеством станций могут использовать полноценную 
версию в ASP или в своих собственных центрах обработки данных. 

 ХВООК является деловой системой учета, которая является 
логическим продолжением XPETRO. 

 XCARD это дополнительный сервис, который встроен в 
управление бэк офисом различных электронных карт, банка или конкретного бренда, клубные 
карты, флит-карты, а также национальные и международные карты. 

 XASSIST является виртуальной службой поддержки клиента, 
которая доступна 24 / 7 в виде центра самопомощи, который содержит электронные учебники 
по использованию модулей программного обеспечения XPETRO. 
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Ключевые особенности 

XPETRO является мощным и гибким инструментом управления, разработанным специ-
ально для дистрибьюторов топлива АЗС и для управления с помощью карт. Доступны две 
версии: полная XPETRO версия (для 4 и более пользователей) и настраеваемая XPETRO 
Light легкая версия (до 3 пользователей). 

 

Модули 

XPETRO модульная содержит 10 областей применения: 

- База данных 

- Управление ценообразованием 

- Логистика 

- Продажи 

- Реализация 

- Управление АЗС 

- Управление с помощью карт 

- Финансовый менеджмент 

- Правительство и промышленные организации 

- Оперативное руководство 

- Административная информация 
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• Управление текущей деятельностью: закупки, продажи, логистика, управление АЗС и 
управление с помощью карт. 

• Инструменты управления: оперативное управление, финансовое управление и управление 
информацией. 

• База данных и управление ценообразованием (в том числе в Piatt's). 

• База данных 

• Специальный файл товара: возможны различные единицы измерения, специфические 
группы товаров. 

• Специальный файл клиента: 

 

1. адреса доставок, 

2. адреса счетов-фактур, 

3. почтовые адреса, ^ 

4. данные о процессе заправки, 

5. автоматические поставки, 

6. контакты, 

7. перечень заказов, 

8. информация о товарах, связанных с клиентом, 

9. информация о поставках, связанных с клиентом, 

10. информация о топливных картах. 

 

Управление ценообразованием (включая котировки Piatt's) 

• Ценообразование системы: возможно несколько систем ценообразования и скидок, офи-
циальные цены, розничная цена бензина, расчет цен, основанный на котировках Piatt's, 
скидки по абсолютной величине. 

• Интеграция предварительных и окончательных цен в обработку заказа, выставление сче-
тов и статистика прибыли. 

• Автоматическое списание и кредитование по сравнению с предварительной ценой. 

• Регистрация и управление формулами ценообразования на основе предложений Piatt's. 

• Расчет покупки и продажи в соответствии с периодичностью контракта. 

Закупки 

• Проверка объемов и цен поставок / погрузок по счету-фактуре. 

• Редактирование предложений по закупке. 

• Автоматическая запись счета-фактуры в бухгалтерских книгах. 

• Регистрация заказов на закупку, с последующей печатью и отправкой форм заказа. 
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Логистика 

Управление запасами 

• На разных уровнях: автоцистерны, резервуары, хранилища-депо и компании, с подробной 
регистрацией до уровня трансакций. 

• Специальная доставка документов для различных счетных устройств. 

• Согласование поставок и погрузок с контролем над хранением в цистерне. 

• Регистрация поставки или выбор: интегрировать в сверку или нет. 

 

Автоматические поставки 

• Интеграция автоматической поставки в обработку заказов. 

• Регистрация конкретной информации об автоматической поставке: емкость бака, еже-
годное потребление, К-фактор, тип автоматической доставки. 

• Автоматическая рассылка на основе ежедневных измерений температуры, периодические 
поставки, фиксированные дни поставки и фиксированные даты доставки. 

• Автоматический расчет следующего заказа и сохранение их в истории поставок. 

 

Расчет транспортных расходов 

• Несколько методов расчета транспортных расходов на основе различных факторов: типа 
автомобиля, расстояния, объема, количества поставок. 

• Подготовка оплаты транспорта, основанная на количестве поставок на число водителей 
или на число автотранспортных средств. 

• Составление оплаты транспортных расходов для водителей на основе нагрузки. 

• Назначение транспортных издержек в соответствии со статистикой валовой прибыли. 

 

Продажа 

Безопасный ввод заказа 

• Специальные программы ввода заказов, регистрирующие заказ по телефону и 
выполняющие немедленный контроль за кредитоспособностью клиента, историей его 
заказов и скидок, кредитный лимит, бухгалтерские детали. 

 

Выставление счетов 

• Различные группы возможностей выставления счетов: за заказ, в адрес доставки, за 
группы продуктов, на адрес инвойса, за период, и т.д., кроме того, использование 
структурированной связи для автоматической обработки платежей. 

• Автоматическое домицилирование счетов: связь с Isobel.  

 

Управление документацией при заправке у третьих лиц 

• Обработка документов при заправке у третьих лиц и автоматическое выставление счетов. 

• Управление и последующий ввод данных с документа и интеграция с процессом выстав-
ления счетов-фактур. 
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Управление контрактами 

• Регистрация контрактов купли-продажи, отметив: объем, цену соглашения и оконча-
тельный срок контракта. 

• Интеграция контрактов в обработку заказов. 

• Последующие поступления в сравнении с соглашениями. 

 

Комиссионные сборы и бонусы 

• Создание условий комиссии для посредника на различных уровнях: в группе товара, то-
варе, клиенте, данные о начале. 

• Интеграция двух разных ставок вознаграждения на уровне заказа. 

• Настройка предложений для выплаты комиссионного вознаграждения. 

• Несколько возможностей для оплаты комиссий: комиссионные записи, кредитные ноты, 
комиссионные счета. 

 

Управление заправочными станциями 

• Ввод конфигурации АЗС и установленных ТРК. 

• Ввод дня отчетов станций с возможностью взаимодействия с администрацией программного 
обеспечения (Tokheim, DCM, Microlec). 

• Управление отчетом движения и оборотом денежных средств на заправочной станции с 
автоматической записью о денежных движениях в бухгалтерских книгах. 

• Осуществление связей между товарами и ценами с применением в магазине. 

• Расчет заправки топливом на станции. 

• Создание эффективности отчетов на АЗС. 

• Интеграция движения по топливной карте в день отчетности и контроль выставления 
счетов-фактур по сравнению с контролем в день отчетности. 

• Создание платежей менеджерам заправочных станций. 

 

Управление картами 

• Управление топливными картами, в том числе скидками. 

• Управление скидками через банковские карты. 

• Создание автоматических платежей от топливных карт и счет-фактур. 

• Создание счетов для "продаж за наличные" на станции. 

• Домицилирование счета карты на топливо. 

• Осуществление связей между топливными картами с первоначальными приложениями и 
интеграция с выставлением счета-фактуры. 

• Обработка заполнения кредитных документов на выставление счетов. 

• Обработка заполнения оплаты в процессе выставления счета-фактуры и в кассовом ап-
парате. 

• Обмен данными топливных карт и транзакций между сетями и повторное выставление 
счетов на другие марки. 
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Правительство и промышленные организации 

Акцизная администрация 

• Регистрация акцизных налоговых лицензий на товар и файлы клиента. 

• Интеграция акцизных режимов в погрузку и разгрузку (налив или слив). 

• Автоматическое регулирование отпускных цен, основанное на акцизных режимах. 

• Создание акцизных отчетов, основанных на фондовых операциях. 

• Создание деклараций акцизного движения. 

 

Отношения с промышленностью 

• Автоматическая загрузка Informazout и FAAB обязательств. 

 

Управление финансами 

Последующие меры системы счетов-фактур 

� Последующие регистрации счетов-фактур, которые передаются на утверждение.  

Проверка кредита 

� Кредитный лимит, блокирование кодов, неразрешенные записи.  

Управление банковскими операциями  

� Чтение выписок из банка через Isabel и автоматическая обработка в интегрированный учет. 

 

Рассрочка платежей 

� Составление договоров о рассрочке платежей с несколькими возможностями расчета. 

� Интеграция рассрочки платежа в процесс заказа и в процесс составления счетов-фактур 
(конкретные сроки для счетов-фактур). 

� Составление расчетов за рассрочку платежей и расчет новой ежемесячной суммы. 

� Автоматический сбор и ввод ежемесячных сумм и сумм задолженности. 

 

Деятельность по осуществлению движения наличных 

� Возможность работы с несколькими кассовыми счетами внутри бухгалтерских счетов: на 
каждого водителя, на учреждение компании, на компанию. 

� Автоматическое движение наличных внутри выверки счетов с возможностью написания 
предшествующих счетов-фактур. 

� Автоматический прием на себя денежного движения в бухгалтерские книги. 

 

Оперативное управление  

Структура эффективности 

� Организация с упорядоченными офисами, диспетчерскими офисами, офисами продаж. 

� Управление различных предприятий из одного центрального блока обработки заказов. 
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Прямой маркетинг 

� Разработка адресного модуля с многочисленными возможностями выбора основных 
файлов, оборота и статистики продаж. 

� Автоматическое регулирование отпускных цен, основанное на акцизных режимах. 

� Создание акцизных отчетов, основанных на фондовых операциях. 

� Создание деклараций акцизного движения. 

 

Административная информация 

Отчеты по прибыли 

� Создание таблиц с меняющимися ценами для расчета чистой прибыли. 

� Интеграция предварительной и окончательной себестоимости заказов и счетов-фактур. 

� Обновление статистики продаж с пересчетом закупочных цен. 

� Составление отчетов с расчетом прибыли для каждого продукта и для каждого клиента.  

Ключевая информация 

� Таблица с информацией о клиентах, поставщиках, запасах и денежных средствах. 

� Статистическая информация с самого низкого уровня: строка заказов. 

� Расчет валовой прибыли с учетом предварительных и фактических затрат. 

Управление программным обеспечением 

� Усиленный контроль параметров программистами, системными инженерами и на уровне 
пользователя. 

� Безопасность системы. 
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XPETRO Может быть настроено на потребности каждой компании. 

 
 XPETRO XPETRO light 
База данных 
База данных покупателя 
База данных товара 

 
B 
B 

 
B 
B 

Управление ценами 
База данных цен и скидок 
Формулы для расчета цен 

 
B 
O 

 
B 
- 

Закупки 
Регистрация заказов на закупку 
Распечатка заказов на закупку 
Регистрация входящих заказов 
Проверка счетов фактур на закупку 
Управление договорами купли-продажи 

O 
O 
O 
O 
O 

O 
O 
O 
O 
O 

Продажи 
Регистрация заказов покупателя 
Поступление заказа 
Выписка счета-фактуры 
Управление продажами  третьих лиц (ex-tankers 
Автоматические поставки 
Управление    контрактами 
Управление комиссионными сборами 

 
В 
В 
В 
 

O 
O 
O 
О 

 
В 
В 
В 
 
- 
O 
- 
О 

Логистика 
Диспетчирование 
Печать накладных и водительских листов 
Согласование поставок и транспортных цен 
Управление запасами 

В 
В 
В 
O 
В 

В 
В 
В 
- 
В 

Управление АЗС 
Управление денежными средствами и запасами 
Обмен цифрами продаж магазина с 
поставщиками АЗС 
Платежи менеджерам АЗС 
Расчет заправок на других АЗС 

 
O 
 
О 
O 
O 

 
O 
 
О 
- 
- 

Управление картами 
Взаимодействие различных топливных карт с 
программным обеспечением пользователя 
Выставление четов-фактур на заправку 
топливом 
Расчет скидок, используя банковские карты 

 
О 
O 
O 

 
 
 
О 
O 
O 

Правительство и промышленные 
организации 
Клиенты& Акцизное управление 
Informzout/ FAAP 

 
O 
О 

 
O 
О 

Управление финансами 
Управление банковскими операциями 
Распределение оплаты 
Последующие движения денежных средств 

О 
O 
O 

О 
O 
O 

Операционный менеджмент 
Прямой маркетинг 

 
О 

 
О 

Административная информация 
Отчет о прибыли 
Административная информация 

O 
B 

- 
B 

 Управление программным обеспечением 
Настройка параметров  
Настройка стандартных операций 
Настройка контрольных функций 
Проверка точности данных 

 
B 
B 
B 
B 

 
B 
B 
B 
B 

В- основные, 0= опция, - = не имеются в наличии 
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ХВООК является сугубо деловой системой учета, построенной на основе спецификации и 
потребности от бизнеса, которому он служит. Это постоянно развивающийся инструмент 
управления, который постоянно корректируется с изменениями в законодательстве, новыми 
идеями и знаниями бизнес-менеджеров, нуждающихся в нужной информации и показателях, 
чтобы иметь возможность вести свой бизнес эффективно и творчески. ХВООК позволяет SME, а 
также крупным предприятиям выполнять все административные обязательства, изложенные 
правила учета. ХВООК может быть использован практически в каждой европейской стране, 
благодаря многоязычной настройке и стандартному интерфейсу. 

ХВООК позволяет управлять большим количеством (практически неограниченное количество) 
компаний и отчетных периодов, файлы могут использоваться несколькими пользователями 
одновременно. Имеются различные поисковые механизмы обеспечения легкого доступа ко всей 
имеющейся информации. Безопасность системы может легко быть сконфигурированной и 
настроенной для каждого пользователя или отдельной функции, а так же на уровне программы 
или меню. 

 Может быть настроено на потребности каждой компании. 

 
 
 XBOOK XBOOK light 

 Основные модули 
Меню 
Конфигурация&клиенты\поставщики 
Основная база данных бухгалтерского 
учета 
Перечень основной базы данных 
Ежедневная и периодическая обработка 
(закупка, продажа, финансовые запросы) 
Ежедневная и периодическая отчетность 
Отчетность на конец года 

 
B 
B 
B 
B 
B 
B 
B 

 
B 
B 
B 
B 
B 
B 
B 

Банковские движения  
Платежи 
Обработка закодированных ежедневных 
отчетов 
Прямое дебетование 
Оформление счетов фактур клиентам 
Регистрация закупок 
Автоматические трансакции 
Банковские выписки со счета + 
требования к оплате 
Расчет разницы 
Подготовка консолидации 
Отчетность 
Аналитический учет 
Инвестиции 
Intrastat 
 

О 
O 
 

O 
O 
O 
O 
O 
 

O 
O 
O 
O 
O 
О 

О 
O 
 

O 
O 
- 
- 
О 
 
- 
- 
- 
- 
O 
- 

В- основные, 0= опция, - = не имеются в наличии 

 


